
Commercialisation & Logistique
des agriculteurs Bio IDF

Résultats d’enquête

Difficultés évoquées

• Un contexte économique défavorable
• Commercialiser l’ensemble des 

productions (trouver des circuits)
• Choix du partenaire : Coûts financiers
• Temps d’organisation, de planification et 

de réalisation
• Outils : véhicule et matériel (stockage et 

transport)

Leviers éventuels

• Diversification des productions 
• Choix des circuits de distributions et du 

type de logistique
• Contractualiser
• Se faire connaitre
• Vendre local
• Optimiser (planning, parcours, matériel)
• Faciliter le lien avec des transporteurs

23% ne sont pas satisfaits de leur circuit logistique actuel,
80% des répondants en maraichage utilisent une logistique internalisée,
80% des exploitations du 78 parviennent à commercialiser l’ensemble
de leur production contre 67% des exploitations du 77,
50% recherchent de nouveaux débouchés et enclins à se diversifier,
30% ont changé leur circuit de commercialisation l’année dernière.

Parvenez-vous à commercialiser 
l’ensemble de vos productions ?

Enquête réalisée entre janvier et mai 2024 auprès de 661 fermes bio franciliennes.
Les résultats reposent sur les réponses de 108 fermes, soit 16% 

Avantages et inconvénients de la commercialisation et logistique pour un agriculteur en AB

Comment s’effectue 
votre logistique ?


